








De wagenparken die wij voor 
onze relaties beheren, variëren van 

één tot 500 auto’s. Wij bespreken 
persoonlijk met u de lease-oplossing 
die aansluit op de wensen en 
mogelijkheden van uw organisatie. 
Veel van onze klanten kiezen voor 
volledige operationele lease, waarbij 
wij hen alle zorg en administratieve 
rompslomp uit handen nemen. 
Ons verzekeringspakket geeft 
uitgebreide dekking tegen scherpe 

Altijd comfortabel in 
beweging

Een passende 
lease-oplossing 
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premies en een laag standaard eigen 
risico bij niet verhaalbare schaden. 
Met onze brandstofcard kunt u 
bij praktisch alle pompstations in 
Nederland tanken, de verbruiken via 
internet op de voet volgen en online 
declareren. 

Bedrijven met grote wagenparken 
kunnen wij een beheercontract bieden. 
Daarbij draagt u de operationele taken 
aan ons over, terwijl u bijvoorbeeld 

zelf de financiering verzorgt.
Heeft u auto’s in eigen beheer, dan 
kunt u deze aan MKB Lease verkopen 
en vervolgens leasen volgens het sale 
& lease-back principe. 
U krijgt altijd een lease-oplossing 
die helemaal is toegesneden op uw 
bedrijf.

Onze commerciële afdeling werkt 
met teams van twee Account 

Managers: een voor de buitendienst, 
een voor de binnendienst. Als 
klant kunt u met uw vragen of 
opmerkingen altijd terecht bij uw 
vaste team. Natuurlijk zal het initiatief 
voor overleg ook regelmatig van ons 
uitgaan wanneer daar aanleiding toe 

is. Zo komt uw Account Manager 
periodiek met u het wagenpark 
doornemen, zodat we samen nieuwe 
ontwikkelingen signaleren en waar 
nodig actie ondernemen. 
Continuïteit en kwaliteit zijn bij MKB 
Lease steeds gewaarborgd. Alleen dan 
bent u altijd comfortabel in beweging.

Steven Jochems
Account Manager

Erik Verzantvoort
Teamleider Relatiebeheer
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Wij volgen de ontwikkelingen binnen de automotive branche op de 
voet. Daarvoor is samenwerking met andere partijen cruciaal. MKB 

Lease is dan ook mede-oprichter van AutoLease Alliance. Binnen deze 
Alliance zijn inmiddels negentien leasemaatschappijen (met in totaal 
ruim 100.000 leasecontracten) verenigd. Met als motto ‘Better together’ 
maakt  Auto Lease Alliance zich sterk voor een solide evenwicht binnen 
de leasemarkt, kennisvergroting en kwaliteit. Verder 
wil Auto Lease Alliance de positie van haar leden ten 
opzichte van de marktpartijen verstevigen. 
Zo profiteren wij van diverse inkoopvoordelen, waardoor 
wij concurrerende tarieven kunnen hanteren.

Vereniging van Nederlandse 
Autoleasemaatschappijen 

Better together 

Vanzelfsprekend is MKB Lease lid van de VNA. 
Deze branchevereniging spant zich in voor een 

gezond ondernemersklimaat binnen de zakelijke 
mobiliteit. De VNA bundelt kennis en professionaliteit 
en verzorgt opleidingen binnen de branche. Daarnaast 
onderhoudt de vereniging intensieve contacten met 
andere partijen binnen de automotive branche en heeft 
een invloedrijke rol in de Nederlandse en Europese 
politieke besluitvormingsprocessen. 

Onze contractvoorwaarden staan voor zekerheid, gemak en betrouwbaarheid
Bij een goed leasecontract gaat het om heel wat meer dan gunstige tarieven, al 

zijn die nog zo belangrijk. Een goed leasecontract kenmerkt zich ook door gunstige 
leasevoorwaarden die garanderen dat u nooit achteraf voor vervelende of dure 
verrassingen komt te staan. 

Zo ligt de rente in onze contracten voor de hele looptijd vast, zelfs vanaf de 
besteldatum van de auto.
Wij hanteren voor minder- dan wel meer gereden kilometers hetzelfde tarief; pas bij 
een afwijking van meer dan 15% wordt het contract aangepast. 
Voor extra diensten berekenen wij geen administratiekosten. 
U heeft altijd recht op vervangend vervoer en hulp bij pech onderweg. 
Ook in het buitenland! 
De keuze van uw dealer of autobedrijf voor onderhoud en reparatie is aan u. Het 
zijn maar een paar voorbeelden waaruit blijkt dat MKB Lease zich ook in dit opzicht 
positief onderscheidt.

Gunstige 
contractvoorwaarden



Maatschappelijk 
Verantwoord 
Ondernemen
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MKB Lease heeft haar activiteiten 
mede gebaseerd op het principe 

Maatschappelijk Verantwoord 
Ondernemen (MVO), waarbij zorg 
voor milieu een belangrijke plaats 
inneemt.

Groen ondernemen heeft in het 
bedrijfsleven veel aandacht.
Een toenemende CO2-uitstoot heeft 
waarschijnlijk een directe invloed op de 
opwarming van de aarde.

Wilt u uw wagenpark op een 
milieubewuste manier beheren? 
MKB Lease helpt u daar graag 
bij. De voordelen van een groen 
wagenpark beperken zich niet 
alleen tot het milieu. Het heeft ook 
een positieve invloed op sociaal en 
financieel gebied. Voor uw organisatie 
kunt u denken aan besparing op 
brandstofkosten en op autokosten 
algemeen, bewust autogebruik en 
verhoogde productiviteit. Dat is 
óók maatschappelijk verantwoord 
ondernemen.

Zuinige en veilige rijstijl 
Door een bewuste rijstijl van uw 

berijders kan er tot wel 10% op de 
brandstofkosten worden bespaard.
Tevens worden de kosten door 
bandenslijtage, schade en reparaties 
gereduceerd met deze zuinige 
rijstijl. Door onze online-toepassing 
heeft de wagenparkbeheerder altijd 
inzicht in het brandstofverbruik. 
Extremen in verbruik of onnodig hoge 
kilometrages worden altijd gemeld 
zodat de berijder zijn/haar gedrag 
kan aanpassen. Bovendien kunt u als 
wagenparkbeheerder online actueel 
op de hoogte worden gesteld van 
de goedkoopste tankstations in de 
omgeving waar uw berijders tanken. 
Aanvullend kunnen berijders 
gestimuleerd worden om deel te 
nemen aan een rijstijltraining van Het 
Nieuwe Rijden. Een initiatief van de 
overheid om bewust en energiezuinig 
gebruik van de auto te stimuleren. 

Brandstofkeuze 
Ook de brandstofkeuze draagt bij 
aan de mate van vervuiling. Een 
gemotiveerde keuze voor alternatieve 
brandstoffen kan hierbij van grote 
invloed zijn. Sinds enige tijd wordt 
aardgas ook gebruikt als brandstof 

voor auto’s, personenwagens én 
bedrijfswagens. Hét voordeel van 
aardgas is dat aardgasvoertuigen veel 
minder vervuilende stoffen uitstoten 
dan voertuigen die rijden op benzine, 
diesel of lpg. Aardgas bestaat voor 
het grootste gedeelte uit methaan. 
Hierdoor stoot aardgas het minste 
CO2 uit bij verbrandingsmotoren, 
tot wel tot 25% lager per gereden 
kilometer dan bij benzine. Daarnaast 
is de uitstoot van fijnstof bij 
aardgasauto’s vrijwel nul. Rijden op 
aardgas is hierdoor beter voor het 
milieu. Maar ook voor de gezondheid: 
stikstofdioxide en fijnstof zijn zeer 
schadelijk voor luchtwegen en longen.

Op de site www.schonerleasen.nl 
van MKB Lease kunt u een selectie 
maken uit alle auto’s op basis van 
hun energielabel, CO2-uitstoot 
en brandstofverbruik. Zo kunt 
u gemakkelijk het verbruik van 
vergelijkbare auto’s naast elkaar leggen 
en een verantwoorde keuze maken. 
U kunt uw selectie vanaf de site mailen 
naar MKB Lease voor een offerte.
 
Toekomst
In de laatste tientallen jaren is het 
milieu steeds belangrijker geworden. 
Om de belasting van het milieu te 
verminderen is het van belang de 
uitstoot van schadelijke stoffen van 
auto’s terug te dringen. Dit is dan 
ook de reden dat de elektrische auto’s 

steeds populairder zijn geworden. 
Ze stoten geen CO2 en fijnstof uit, zijn 
dus minder schadelijk voor het milieu 
en veroorzaken minder stank. 

Het Nederlandse wagenpark is in 
hoog tempo aan het overstappen 
van het gebruik van fossiele 
brandstoffen naar het gebruik van 
elektriciteit. De hybriden, auto’s 
met verbrandingsmotor en een 
elektrische hulpmotor, rijden al volop 
rond. Een goed voorbeeld is de 
Honda Civic Hybrid. Spoedig zullen 
de volledig elektrische voertuigen 
volgen. Momenteel hebben alle 
autoproducenten een elektrisch 
voertuig in ontwikkeling. Binnenkort 
zullen de grote producenten naar 

verwachting de eerste exemplaren 
op de markt brengen. Momenteel 
zijn er al enkele elektrische auto’s 
beschikbaar, echter deze worden nog 
maar weinig gebruikt.

Elektrische auto’s zijn niet alleen 
milieuvriendelijk maar ook krachtiger. 
Doordat de energiekosten van een 
elektrische auto aanzienlijk lager liggen 
dan de huidige benzinekosten, zijn ze 
ook een stuk voordeliger in gebruik.
De verwachting is dat over niet al 
te lange tijd de aanschafprijs van 
elektrische auto’s niet noemenswaardig 
zal verschillen met die van auto’s met 
een conventionele verbrandingsmotor.

SCHONERLEASEN.NL



Altijd reageren
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Vanaf het moment dat uw lease-auto’s de weg opgaan, komt onze 
operationele afdeling (onderhoud, reparatie en schade) in beeld. Deze 

afdeling heeft tijdens de termijn van het leasecontract het meest met de berijder 
te maken en werkt maar aan één doel: zorgen dat u mobiel blijft.
Ook met autodealers en garagebedrijven verloopt de communicatie vlot. Wij 
zijn aangesloten bij het online ROB-net (Reparatie, Onderhoud, Banden) dat is 
opgezet ten behoeve van de leasemaatschappijen. Alle opdrachten voor regulier 
onderhoud en vervangend vervoer lopen via dit ROB-net, dat ervoor zorgt dat 
reparaties automatisch worden geaccordeerd waardoor u verzekerd bent van 
een snelle en correcte afwikkeling. 

Fleetinfo.nl
Uw wagenparkgegevens 
actueel online beschikbaar

Als klant van MKB Lease kunt u 
gebruik maken van 

www.fleetinfo.nl, een extra service 
die uw wagenparkgegevens 
direct online beschikbaar stelt. 
Het grote voordeel is snel 
anticiperen op ontwikkelingen, 
die de beheerkosten kunnen 
verlagen. De service is beschikbaar 
voor alle klanten, of er nu twee 
of tweehonderd auto’s worden 

geleast. Op Fleetinfo.nl vindt u 
alle relevante informatie over 
uw leaseauto(s), die direct te 
analyseren is en u kunt het 
downloaden naar Excel. Met 
een simpele klik heeft u inzage 
in onder meer contractverloop, 
gereden kilometers, fiscale waarde, 
berijderinformatie, bestellingen, 
schades, huurauto’s, bekeuringen 
en tankingen (bij gebruik van 

een brandstofpas). Bovendien 
kunt u zelf mutaties van berijders 
invoeren.
Alle informatie wordt dagelijks 
geactualiseerd. Onze klanten 
zijn erg enthousiast over de 
gebruiksvriendelijkheid en snelheid 
van deze site.  

Christina de Roos
Receptioniste

Frans Bos
Manager Operations
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Steeds meer bedrijven erkennen het belang van een professionele autoregeling, 
waarin de afspraken tussen werkgever en werknemer over toekenning en gebruik 

van de zakenauto duidelijk worden vastgelegd. Als dienstverlener en adviseur op het 
gebied van auto’s en leasing laten wij u graag profiteren van onze expertise en ervaring 
bij het opstellen van een dergelijke autoregeling. MKB Lease beschikt over complete 
autoregelingen vanuit diverse branches die juridisch zijn getoetst. U kunt hieruit de 
artikelen kiezen die het beste aansluiten op de normen en gebruiken van uw bedrijf. 

De autoregeling bestaat uit twee delen. Deel I omvat de algemene regeling waarin o.a. 
wordt omschreven bij welke functie een leaseauto past; een indeling per functieklasse 
en de daaraan gekoppelde auto-categorie. Dit deel gaat tevens in op fiscale bijtelling, de 
eigen bijdrage en de bestelprocedure. 
Deel II is de gebruiksovereenkomst, die 
gericht is op de specifieke auto en het gebruik 
ervan. Bepaalde artikelen hebben meerdere 
modules waarmee een organisatie haar eigen 
regeling kan opstellen. Voor relaties van MKB 
Lease zijn deze teksten online beschikbaar. 

U kunt ook het gratis boekje 
‘Handleiding voor het opstellen van 
een Autoregeling’ bij ons aanvragen. 

De autoregeling
Heldere afspraken tussen 
werkgever en werknemer

 
Schade is altijd vervelend. Ook al behoort ons 
standaard eigen risico tot de laagste uit de branche, 

schade brengt onvermijdelijk kosten met zich mee. Het 
invullen van een schadeformulier is bovendien vaak 
lastig en tijdrovend. 
Bij MKB Lease kunt u schade doorgaans online 
melden: dat is een stuk sneller en efficiënter!

Als een leaseauto de gehele contractperiode schadevrij 
rijdt, ontvangt u als klant een bonus die kan oplopen 
tot € 460,- per contract. 

Opschorten van uw 
contract: halvering van uw 
leasekosten

Bonus bij 
schadevrij 
rijden

Als u een auto tijdelijk niet nodig heeft, kunt het 
contract voor die periode opschorten. 

Wij stallen de auto dan veilig bij MKB Lease op een 
afgesloten terrein.
Het voordeel voor u is, dat wij op dat moment 
verantwoordelijk zijn voor de auto en u slechts 
de helft van de leasekosten betaalt. Om de auto 
bedrijfseconomisch optimaal te benutten wordt het 
contract verlengd met de stilstandperiode.
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Mijnbijtelling.nl
Op basis van uw privé autokosten kunt u op onze 
site www.mijnbijtelling.nl selecties maken voor een 

nieuwe leaseauto. Met een eventuele eigen bijdrage 
wordt rekening gehouden. De site rekent met de 
laatste fiscale wijzigingen en bijtellingspercentages.

Inname
van uw leaseauto
Aan het einde van de contractperiode dient de staat van de auto in 
overeenstemming te zijn met de leeftijd en de kilometerstand. Natuurlijk 
kan het voorkomen dat er schade aan de auto is. Om vooraf helderheid 
over de innameprocedure te geven hebben wij het boekje Inname 
van uw leaseauto samengesteld. Hierin vindt u duidelijke en complete 
informatie over de beoordeling van schade. U kunt dit boekje bij ons 
opvragen.

MKB Lease biedt particulieren de gelegenheid om auto’s waarvan het leasecontract is 
afgelopen, aan te schaffen tegen gunstige prijzen. De auto’s die MKB Lease hiervoor 

selecteert, zijn goed onderhouden en hebben een gegarandeerde kilometerstand. 
Heeft u of iemand in uw omgeving belangstelling om uw leaseauto te kopen? U kunt 
al een maand voor het aflopen van uw leasecontract een prijsopgave krijgen van uw 
Account Manager. Voor de verkoop van lease occasions zijn wij ook op zaterdag open. 
Kijk ook eens op www.leaseoccasion.nl

Kinderopvang Nederland is 
een samenwerkingsverband 

ontstaan uit de directie van 
skon kinderopvang en NAVITAS 
Capital, een kapitaalkrachtige 
onderneming. Kinderopvang 
Nederland telt op dit moment 
ruim 420 vestigingen met circa 
4.600 medewerkers. De jaarlijkse 
omzet is ruim 180 miljoen euro. 
Het marktaandeel in Nederland 
bedraagt circa 7%. Kinderopvang 
Nederland en haar investeerder 

hebben zich voor de lange termijn 
verbonden aan de kinderopvang 
sector.

Op dit moment bestaat 
Kinderopvang Nederland 
onder andere uit de volgende 
aangesloten organisaties: skon 
kinderopvang, Kinderopvang 
Velsen, iBOX (Skohold BV), Partou, 
Kinderopvang Brummi, Tinkelbel, 
’t Ukkie en Kasteel Kiekeboe. De 
laatste twee zijn met ingang van 
1 januari 2010 samengegaan onder 

Kinderopvang Nederland B.V.:
Staat voor betrokkenheid, 
professionaliteit, kwaliteit en zekerheid

de naam Allio kinderopvang. Een 
aantal andere van deze organisaties 
is inmiddels geïntegreerd in skon 
kinderopvang.

Kinderopvang Nederland biedt 
kwaliteit en zekerheid en streeft 
naar groei en een leidende rol 
in de kinderopvang sector. Alle 
aangesloten organisaties verzorgen 
professionele kinderopvang die 
aansluit bij de wensen van de 
ouders en waarbij het kind centraal 
staat. Kinderopvang Nederland 
heeft een sterke marktpositie, goed 
management en een duidelijke visie 
op de toekomst.

Professionele kinderopvang-
organisaties met een goede 
markpositie zijn welkom om zich 
aan te sluiten bij Kinderopvang 
Nederland. Door de intensieve 
onderlinge samenwerking 
is Kinderopvang Nederland 
een sterke speler op de 
kinderopvangmarkt. Grotere en 
kleinere kinderopvangorganisaties 
zien de voordelen van samen-
werking met andere partijen, 
zeker op de langere termijn. De 
komende jaren wordt verdere 
schaalvergroting verwacht.
Kinderopvang Nederland heeft de 
ambitie om hierin een leidende 
rol te spelen. De organisatie wil 
een bijdrage blijven leveren aan 
de verdere professionalisering van 
de sector en onderschrijft ook 
haar maatschappelijke rol bij het 
aanbieden van kinderopvang.

Kinderopvang Nederland werkt 
met een “multilabelstrategie”; 
organisaties houden hun eigen 
naam en identiteit (eigen label) of 
sluiten zich aan bij een bestaand 
label van Kinderopvang Nederland.
Kinderopvang Nederland kiest 
bewust voor kinderopvang 
met een hoog kwaliteitsniveau 
tegen een redelijke prijs. Het 
label ‘Kinderopvang Nederland’ 
werkt dan ook als herkenbaar 
kwaliteitskeurmerk.

Het eerste leasecontract tussen 
– toen nog - skon en MKB Lease 
dateert van 1990. Daarmee mag 
skon tot de hele trouwe klanten 
gerekend worden. ‘Klopt’, zegt 
Pico Kuiper van Kinderopvang 
Nederland. ‘We hebben nu ruim 
40 leaseauto’s op de weg en ons 
wagenpark is uitgebreid met busjes 
voor de buitenschoolse opvang. 
Kinderen worden daarmee van 
school naar de bso gebracht.” 
Over de samenwerking met MKB 
Lease is hij bijzonder tevreden. 
“Prettig is vooral dat het bedrijf erg 
toegankelijk is.”

Kinderopvang Nederland B.V.
Hoge Gouwe 93
2801 LD Gouda
www.kinderopvangnederland.com
info@kinderopvangnederland.com



DELTA. Een passender naam 
voor het energiebedrijf in 

Zeeland is niet denkbaar. DELTA 
is sinds generaties gevestigd in 
Zeeland en in deze thuismarkt 
heeft het bedrijf het leeuwendeel 
van de consumentenmarkt in 
handen. Elke Zeeuw is dan ook 
vertrouwd met DELTA, dat een 
totaalpakket levert op het gebied 
van energie en telecommunicatie.  
 
Zelfstandig 
DELTA mag zich tot een van de 
meest veelzijdige en innovatieve 
energiebedrijven van Nederland 
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DELTA: al ruim een eeuw 
geworteld in Zeeland

rekenen met een breed spectrum 
aan bedrijfsactiviteiten, verdeeld 
over vijf divisies en drie 
omvangrijke deelnemingen in 
andere bedrijven. De omzet van 
DELTA over 2008 bedroeg 2,2 
miljard euro met een winst van 
101 miljoen euro. DELTA heeft 
momenteel 3650 fte’s. 
 
Als enige in Nederland biedt DELTA 
als zelfstandig bedrijf ‘alles wat 
via een draad of leiding het huis 
binnenkomt’.
 

DELTA hecht grote waarde aan 
die zelfstandigheid omdat deze 
status waarborg is voor de multi-
utility-strategie: het bundelen 
van diensten op het gebied van 
energie, water, infrastructuur, 
afvalverwerking en digitale 
services. ‘Ontzorging’ van zowel 
de particuliere als de zakelijke 
klant is daarbij het sleutelwoord. 
Dat blijkt alleen al uit de bijzonder 
overzichtelijke en uitgebreide 
website van DELTA, waar 
iedereen in een oogopslag de 
gezochte informatie kan vinden.
De kernwaarden van DELTA, 
‘ondernemend’ , ‘betrouwbaar’ 
en ‘vernuftig’, zijn altijd het 
uitgangspunt bij de bedrijfsvoering.  
Voortdurend daagt DELTA 
zichzelf uit om te groeien op het 
gebied van veiligheid, kwaliteit 
en efficiënte inrichting van 
bedrijfsprocessen. 
 
Innovatief 
Of het nu gaat om digitale 
diensten zoals ZeelandNet, 
afvalwaterzuivering, 
energievoorziening of -opwekking,  
DELTA kiest altijd voor een 
eigentijdse aanpak waarbij 
innovatie een grote rol speelt 
en voortdurend rekening wordt 
gehouden met de omgeving. 
DELTA streeft er dan ook naar om 
in 2050 CO² neutraal te zijn. 
 
DELTA en MKB Lease 
Het wagenpark van DELTA 
omvat 460 auto´s, bereden door 
´directie en monteurs en iedereen 
daartussen die voor het bedrijf de 
deur uit moet,´ vertelt Hanneke 
de Winter van de afdeling inkoop 
en verantwoordelijk voor het 
wagenparkbeheer. Monteurs rijden 
onder andere in de Mercedes 
VITO, de overige berijders hebben 
de vrije keuze in merken en dealer. 
Daarbij heeft ´schoner leasen´ bij 
DELTA prioriteit.

DELTA is al sinds 2005 klant 
bij MKB Lease. Sinds oktober 
is de relatie verstevigd doordat 
DELTA overstapte van extern 
wagenparkbeheer naar full 
operational lease. Daarbij werd 
gebruik gemaakt van de sale en 
lease back constructie, die DELTA 
de kapitaalinjectie opleverde voor 
nieuwe investeringen.  
Voor deze overstap was voor 
DELTA als nutsbedrijf een Europese 
aanbesteding verplicht. Dat MKB 
Lease daaruit voor wat betreft 
dienstverlening en kosten als 
meest geschikte leasebedrijf naar 
voren kwam, was voor DELTA 
niet verrassend, wél plezierig 
en gemakkelijk.  “Want de 
samenwerking verliep al prima 
en dat is nog steeds zo,” aldus 
Hanneke de Winter. “MKB Lease 
sluit prima aan op de financiële 
selectiecriteria van DELTA en we 
benutten hun input en expertise 
om ons wagenpark groener te 
laten rijden. Prettig is dat we te 
maken hebben met één vaste 
accountmanager die bij alle zaken 
rond ons wagenpark betrokken 

is en altijd voortvarend reageert. 
Bovendien neemt MKB Lease 
ons met de full operational lease 
een enorme hoeveelheid werk uit 
handen. Onze berijders kunnen nu 
ook rechtstreeks contact zoeken 
met het kantoor in Amersfoort.” 

DELTA 
Poelendaelesingel 10 
4335 JA  Middelburg 
www.DELTA.nl 
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Aannemingsbedrijf H.J. Jurriëns 
uit Utrecht ziet werken aan de 

bestaande gebouwenvoorraad in 
Nederland als haar kerntaak. 
Dit betekent restauratie, renovatie, 
verbouw en onderhoud aan alle 
denkbare soorten gebouwen. 
Daarnaast wordt via eigen project-
ontwikkeling woningbouw 
gerealiseerd.

Met vestigingen in Utrecht, 
Groningen, Warns, Amsterdam, 
Zeist, Delft en Dordrecht worden 
de bouwactiviteiten door vrijwel 
heel Nederland uitgevoerd. Daar-
naast heeft Jurriëns de beschikking 
over een eigen timmerfabriek en 
steenhouwerij in Utrecht. Het 
bedrijf bestaat 116 jaar en groeide 
vanaf het midden van de vorige 
eeuw uit tot de grootste restauratie-
aannemer van Nederland. 

Restauratie/renovatie
Restauratieprojecten als de 
Martinikerk in Groningen, 
Warns, de Utrechtse Domkerk, 
de Onze Lieve Vrouwe Toren in 
Amersfoort, de Oude Kerk in Delft 
en het Monument op de Dam in 
Amsterdam hebben Jurriëns grote 
naamsbekendheid gebracht. Een 
illustratief project was ook de 
Deense fontein op het binnenhof 
van het Vredespaleis in Den Haag, 
die door de steenhouwerij van 
Jurriëns na jaren van verval in oude 
luister werd hersteld en eindelijk 
weer kon sproeien.

Dat onmiskenbare vakmanschap 
gekoppeld aan decennialange 
ervaring bracht Jurriëns in een 
luxe positie: steeds vaker wordt 
het bedrijf door architecten en 
opdrachtgevers al in een vroeg 
stadium uitgenodigd voor en 
betrokken bij de ontwikkeling 
van projecten. ‘De uitbreiding 
en verbouw van hotel Karel V 
te Utrecht is daar een sprekend 
voorbeeld van’, aldus financieel 

directeur Mario van Wulfften 
Palthe. In Amsterdam verbouwde 
Jurriëns het Scheepvaarthuis 
aan de Prins Hendrikkade te 
Amsterdam, boegbeeld van de 
Amsterdamse school en symbool 
van de glorie van de Nederlandse 
scheepvaart, tot het Grand 
Hotel Amrâth Amsterdam. Een 
indrukwekkend vijfsterren hotel 
met 143 hotelkamers, 12 suites en 
o.a. een wellness centrum. Ook 
voor de grootschalige verbouwing 
van het Anne Frank Huis aan 
de Prinsengracht in Amsterdam 
tekende Jurriëns. 

Bouwen met hart voor 
geschiedenis

Servicewerk/onderhoud
Daarnaast houdt Jurriëns zich 
intensief bezig met servicewerk: 
kleinschalig onderhoud aan 
woningen en overige gebouwen. 
Vaak vindt dat onderhoud 
plaats op basis van een 
mantelovereenkomst. Vaste klanten 
zijn o.a. banken, woningcorporaties 
en overige beleggers. Waarvoor 
zowel uitgebreide renovatie als 
het het dagelijkse onderhoud aan 
hun bezit wordt gedaan. ‘Daarvoor 
hebben we de beschikking over 
zo’n 30 compleet ingerichte 
servicebussen met een 24-uurs 
dienst.’

Woningbouw
Sinds kort is Jurriëns gestart met 
projectontwikkeling voor met name 
het eigen bouwbedrijf. Dankzij 
deze aanpak realiseren ze nu in de 
stad Groningen de nieuwbouw van 
20 zeer energiezuinige woningen.

Binden en boeien van mensen
Jurriëns heeft zo’n 390 mensen 
in dienst: uitvoerend, technisch 
en administratief personeel, 
bouwplaatsmedewerkers stagiaIres 
en leerlingen. ‘Leerlingen zijn voor 
ons heel belangrijk. Ze volgen één 
dag per week hun opleiding en 
werken verder onder begeleiding 
van onze gecertificeerde 
leermeesters. De begeleiding is 
intensief; we hebben tenslotte 
een naam hoog te houden. 
Maar het gaat ons óók om het 

‘binden en boeien van mensen’, 
dat minstens zo belangrijk is. De 
instroom in de bouwnijverheid is 
zeer mager en daarom moet je 
extra veel aandacht besteden aan 
afwisselend en uitdagend werk. 
Daarnaast hebben we een eigen 
opleidingsfonds speciaal voor die 
activiteiten die niet op de reguliere 
manier worden gesubsidieerd.’

Ook mobiliteit het liefst met 
een vaste partner
De autokosten bij Jurriëns zijn 
hoog: jaarlijks bedragen die ca. 
1,5 miljoen euro. ‘Het hoeft geen 
betoog dat we goed op deze 
geldstroom moeten passen. Daar 
is een goede partner voor nodig’, 
zegt Van Wulfften Palthe. Jurriëns 
is klant van MKB Lease sinds 2005 
met momenteel 100 leaseauto’s. 
‘Dertig auto’s leasen we dankzij 
het sale and lease-back principe. 
Een goede constructie. Tenslotte is 
wagenparkbeheer niet onze core 
business. Het aantal gaat trouwens 

nog omhoog. We hebben nu nog 
leaseauto’s elders en wat eigen 
auto’s, maar willen uiteindelijk 
naar één vaste partner: MKB 
Lease uit Amersfoort. Ook in de 
bouw werken we bij voorkeur met 
vaste partners, want een lange 
samenwerking staat garant voor 
wederzijdse kennis en begrip. 
Bovendien is de sfeer bij MKB 
Lease prettig en amicaal maar toch 
zakelijk.’ Dat MKB Lease financieel 

Aannemingsbedrijf 
H.J. Jurriëns BV
Sophialaan 1
Postbus 8110 - 3503 RC Utrecht
tel. 030 – 241 29 12
fax 030 – 241 29 34
www.jurriens.nl

gezien de beste optie was, vindt hij 
niet eens het belangrijkste. ‘Hier is 
het perfect geregeld. Als een van 
onze mensen snel een vervangende 
of extra auto nodig heeft, staat 
die in no time bij hem thuis voor 
de deur. Het draait vooral om 
de totale prestatie en wederzijds 
vertrouwen. En dat valt niet altijd 
in geld uit te drukken.’
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GGZ Oost-Brabant: 
Professionele en betrokken zorg 
voor kwetsbare mensen met 
psychische problemen

Hulp en zorg aan mensen met 
psychische en psychiatrische 

problemen. Daar staat GGZ Oost 
Brabant voor. Het behandelaanbod 
is breed met vele specialisaties: 
eenvoudig en kort als het kan, 

intensief en langdurig als het nodig 
is, met mogelijkheden voor wonen 
en dagbesteding. Wie zorg nodig 
heeft, wordt verwezen door de 
huisarts; jaarlijks kloppen ruim 
11.000 mensen aan bij de GGZ 

Oost Brabant. De zorgvraag van 
de cliënt vormt het uitgangspunt 
voor de behandeling. Er is altijd 
sprake van integrale zorg (bio-
psycho-sociaal), die geleverd wordt 
in een zo alledaags mogelijke 

omgeving. De zorg kan onder meer 
bestaan uit (gezins)gesprekken 
met een therapeut, creatieve- of 
muziektherapie, speltherapie 
(voor kinderen), psychotherapie, 
medicatie en opname. 
Ook preventieve zorg maakt deel 
uit van het takenpakket van de 
GGZ Oost Brabant. Cursussen en 
trainingen zoals bijvoorbeeld In 
de put, uit de put en Overwin je 
paniek kunnen voorkomen dat 
klachten op het gebied van angst 
en depressie uitmonden in grote 
problemen. Voor hulpverleners en 
mantelzorgers is er ondersteuning 
die wordt toegespitst op de 
problematiek waarmee zij dagelijks 
te maken krijgen. Adviezen en 
voorlichting spelen daarbij een 
belangrijke rol.

Centrum voor Psychisch 
herstel
Het Centrum voor Psychisch 
Herstel biedt vanaf twee locaties 
via een kortdurende (6-12 weken) 
opname hulp aan volwassenen 
met problemen van persoonlijke 
aard of problemen in de thuis- 
of werksituatie. Rust en herstel 
kunnen aangevuld worden met 
een trainingsprogramma gericht op 
verbeterde leefstijl, beter omgaan 
met problemen en versterking 
van het zelfvertrouwen. De cliënt 
herontdekt eigen krachten en 
oefent nieuwe manieren om 
met problemen om te gaan.

HKZ-certificaat
De GGZ Oost Brabant streeft 
continu naar verbetering. Prestatie-
indicatoren geven aan wat de 
verwachtingen zijn en of de 
doelstellingen worden gehaald. 
De GGZ Oost Brabant scoort 
boven het landelijk gemiddelde 
en kreeg in 2007 kreeg het 
HKZ -certificaat (Harmonisatie 
Kwaliteitsbeoordeling Zorgsector) 
uitgereikt door TNO.

De werkwijze van GGZ Oost 
Brabant is:
Deskundig
Zorgzaam
Betrokken
Betrouwbaar
Bereikbaar
Resultaatgericht
Transparant

Bij GGZ Oost Brabant werken ca. 
2350 mensen verdeeld over vier 
regio’s: Land van Cuijk, Oss, Uden/
Veghel en Helmond. De laatste 
tijd is het aantal leaseauto’s bij 
de organisatie flink toegenomen. 
“We zijn een jaar of acht geleden 
begonnen met enkele leaseauto’s. 
Inmiddels bieden we onze 
medewerkers de mogelijkheid aan 
te leasen. Op dit moment zijn dit 
rond de veertig leaseauto’s”, vertelt 
wagenparkbeheerder Hans de Laat.  
“Wij zijn natuurlijk geen zakelijk 
bedrijf en daarmee geen doorsnee 
klant bij MKB Lease. Ik moet 
zeggen dat daar goed op wordt 
ingespeeld. De samenwerking is 
heel constructief en er wordt altijd 
met ons meegedacht.”

GGZ Oost Brabant
Postbus 1
5240 BA Rosmalen
tel. 073 – 844 78 55
www.ggzoostbrabant.nl
communicatie@ggzoostbrabant.nl



Binnen de volwassen leasemarkt heeft MKB Lease 
een stabiele positie verworven. Deze solide basis 

geeft vertrouwen voor de toekomst bij onze relaties. 
Met veel van hen werken wij dan ook al jaren samen. 
Dankzij regelmatig overleg kunnen we met onze 
vakkennis en flexibiliteit altijd adequaat inspelen op 
hun wensen en mogelijkheden. Dat is onze waarborg 
voor tevreden klanten.

Denkt u dat wij ook u de juiste lease-oplossing 
kunnen bieden? Neem dan contact met ons op. Wij 
verwelkomen u van harte als klant.
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De daad bij het woord
MKB Lease
Siliciumweg 4
3812 SX  Amersfoort

Postbus 3
3800 AA  Amersfoort

telefoon 	 033 – 42 24 888
fax 	 033 – 42 24 800
fax verkoop	 033 – 42 24 822
e-mail	 info@mkblease.nl

www.mkblease.nl



Siliciumweg 4
3812 SX  Amersfoort
Tel. 033 – 42 24 888

info@mkblease.nl

www.mkblease.nl

Waarom MKB Lease ?

Snel: 			   Dankzij onze compacte organisatie en korte communicatielijnen reageren 
			   wij alert op al uw vragen.

Flexibel: 		  Door creatief met u mee te denken komen wij met de beste leaseoplossingen.

Deskundig: 		  Wij hebben niet alleen verstand van leasen, maar ook van auto’s en 
			   secundaire arbeidsvoorwaarden.

Concurrerend: 	 Als dochter van PGA Nederland, onderdeel van Porsche Holding, 
			   kunnen wij kapitaal, verzekeringen en auto’s scherp inkopen.

Transparant: 	 Via internet al uw wagenparkgegevens actueel online.

Gedreven: 		  Drijfveer voor de kwaliteit van onze dienstverlening is het enthousiasme van 
			   de medewerkers.

Persoonlijk: 		 Geen “leasefabriek”: persoonlijke aandacht waarborgt uw leasecomfort 
			   bij MKB Lease.




